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Аннотация. в  статье рассмотрена проблема развития малого и  среднего 
бизнеса в России, которая связана с дефицитом финансовых ресурсов. Про-
анализированы ключевые причины того, почему банковское кредитование 
для малых форм предпринимательства в современных условиях не наибо-
лее эффективный инструмент, в  связи с  чем, актуальным является поиск 
альтернативных источников привлечения инвестиций. Перечислены и опи-
саны основные модели альтернативного финансирования развития мало-
го и  среднего бизнеса, доступные для отечественных предпринимателей. 
Среди таких способов венчурное финансирование от  бизнес-инкубаторов 
и акселераторов, краудфандинг, государственные программы помощи МСП, 
государственные заказы и тендеры, а также факторинг и лизинг. Описаны 
их ключевые преимущества и недостатки. На основе проведенного анали-
за, подведены итоги, в  рамках которых, названы наиболее экономически 
целесообразные способы привлечения инвестиций для развития малого 
и среднего предпринимательства в России.
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Ключевую роль в  процессе формирования и  раз-
вития национальной экономики Российской Фе-
дерации играет малый и  средний бизнес. Одна-

ко, при анализе текущего уровня развития малых форм 
хозяйствования, стоит отметить его невысокую долю 
в процессе формирования ВВП по сравнению со страна-
ми с развитой экономикой (рисунок 1).

Исходя из этого, формируются вопросы о том, поче-
му малый и средний бизнес в России уступает ведущую 
роль системообразующих предприятий. И одной из клю-
чевых причин такой проблематики выступает дефицит 
финансовых ресурсов, денежных средств, направлен-
ных на инвестиции в основной капитал.

Основным источником привлечения инвести-
ций в  малый и  средний бизнес является банковское 

кредитование. Однако, текущая денежно-кредитная 
политика Банка России направлена на  ужесточение 
условий монетарной политики, в том числе путем по-
вышения уровня процентной ставки рефинансирова-
ния коммерческих банков, напрямую влияя и на про-
центные ставки кредитных продуктов. Кроме того, 
если мы смотрим на  рынок стартапов являющихся 
важной частью МСП сегмента — это высоко рисковые 
проекты, получение кредита которыми изначально 
маловероятно.

Для банков кредитование малого и среднего бизнеса 
довольно рискованное направление деятельности. Со-
гласно статистике ЦБ РФ, ежегодно увеличивается про-
сроченная задолженность кредитного портфеля отече-
ственных банков при постоянном уменьшении объемов 
предоставляемых кредитов (рисунок 2).
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Рис. 1. Доля МСП при формировании ВВП и рынка труда [1, с. 171].

Рис. 2. Объемы банковских кредитов, предоставленных субъектам малого и среднего бизнеса в России 
и доля по ним просроченной задолженности [7].
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Такая динамика доказывает нежелание коммерче-
ских банков России кредитовать малые предприятия 
в связи с тем, что субъекты МСБ зачастую не в состоянии 
вернуть денежные средства, взятые в  кредит в  пред-
усмотренные договором сроки [7]. Простыми словами: 
субъекты малого бизнеса — это наименее надежный по-
тенциальный заемщик и клиент коммерческого банка.

В связи с такой тенденцией, актуальным является во-
прос поиска альтернативных источников привлечения 
инвестиций и финансирования в рамках развития малых 
форм предпринимательства. По этой причине, целью на-
учной статьи является анализ основных альтернативных 
источников привлечения финансовых ресурсов пред-
приятиями малого и среднего бизнеса, а также опреде-
ление их основных преимуществ и недостатков.

Одним из первых альтернативных способов привле-
чения МСП инвестиций является венчурное финанси-
рование. Главное отличие венчурного финансирования 
от традиционных источников финансирования заключа-
ется в  высокой степени риска для вложенных инвести-
ций.

Рассмотрим основные отличия венчурного финанси-
рования от кредитования:

 ♦ венчурным инвесторам не  важны выплаты 
по  процентам, поскольку им интересна отдача 
от проекта; они являются совладельцами бизне-
са, а не кредиторами

 ♦ кредит выдается банками под ликвидный залог; 
у  высокотехнологичных инновационных пред-
приятий подобные активы появляются обычно 
лишь в  зрелой фазе; венчурные инвесторы го-
раздо больше заинтересованы в  команде, идее 
и продукте;

 ♦ венчурное финансирование не  обеспечивается 
гарантиями, поскольку венчурный инвестор ста-
новится либо акционером, либо партнером ком-
пании;

 ♦ оценка предприятия банком происходит с  пози-
ции настоящего положения, а  венчурный инве-
стор оценивает предприятие с точки зрения его 
будущих перспектив и способности руководите-
лей это будущее воплотить.

При этом, высокую роль развития венчурного финан-
сирования в России отображает отчет исследования ана-
литиков Dow Jones Venture Source и Wall Street Journal, 
где указано, что еще 10  лет назад суммарная доля РФ 
на  мировом рынке венчурных инвестиций составляла 
0,3%. Теперь же она поднялась до 8,5% [8].

Однако, стоит заметить, что венчурное финансирова-
ние, зачастую, доступно лишь для инновационно-актив-

ных предприятий, имеющих историю проекта, сильную 
профессиональную команду, и к тому же, при такой фор-
ме привлечения инвестиций, объект МСП теряет боль-
шую часть своих прав собственности.

Другим способом привлечения инвестиций в  ма-
лый и средний бизнес является краудфандинг, который 
не  подразумевает под собою финансовое вознаграж-
дение тех лиц, которые проводят финансирование биз-
нес-проекта.

К основным преимуществам краудфандинга относят-
ся [3, с. 25]:

 ♦ - возможность получить необходимый размер фи-
нансирования через Интернет;

 ♦ сохранение прав собственности и независимости 
предприятия, а также отсутствие необходимости 
вести систему отчетности;

 ♦ отсутствие финансовых рисков потери в  случае, 
если бизнес-проект оказался неуспешным;

 ♦ получение аудитории поддержки и  внимания 
Интернет-СМИ, гарантия продаж выпускаемого 
продукта.

К  основным недостаткам краудфандинга относятся 
[3, с. 25]:

 ♦ необходимо иметь интересную и  уникальную 
идею для бизнес-проекта, что не по силам боль-
шинству предприятий малого бизнеса;

 ♦ длительные сроки организации и  привлечения 
финансирования.

По  итогам Банка России общим объем рынка кра-
удфандинга, где используются заемные обязатель-
ства, в  2016  году вырос до  500  млн. рублей, при этом 
в 2015 году он достигал лишь 111,3 млн. рублей. Однако 
банковский регулятор страны отмечал диспропорцию 
различных сегментов и  высокую волатильность в  дан-
ном сегменте [9].

Другим альтернативным источником привлечения 
инвестиций и финансирования в МСП являются государ-
ственные программы, направленные на помощь субъек-
там малого и  среднего бизнеса. На  сегодняшний день, 
в  России существует следующая классификация видов 
государственной помощи [4]:

 ♦ фонды федерального уровня;
 ♦ городские фонды и учреждения;
 ♦ региональные корпорации развития;
 ♦ федеральные и региональные целевые програм-

мы/фонды;
 ♦ государственные гранты и субсидии.

Помимо государственных программ по  финансиро-
ванию малого и среднего бизнеса, все больше рекомен-
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даций звучит об использовании такого инструмента, как 
государственные закупки и тендеры. Получая такой за-
каз компания решает свою главную проблему начально-
го этапа — поиск покупателя для сбыта своей продукции 
или услуги. Однако, ключевой недостаток такого альтер-
нативного метода привлечения инвестиций является 
высокая степень ограничений для тех предприятий, ко-
торые не имеют истории своей коммерческой и произ-
водственной деятельности.

Другой популярной формой альтернативного финан-
сирования развития малого и среднего бизнеса являет-
ся лизинг.

Очевидно, что с  точки зрения экономической и  ин-
вестиционной эффективности, лизинг — это универ-
сальный инструмент, способный дать выгоду его потре-
бителю с разных точек зрения. В первую очередь, стоит 
отметить его гибкость в плане платежей, что не вызывает 
значительный рост долговой нагрузки на предприятия. 
Кроме того, лизинговый объект позволяет предприятию 
ликвидировать тот дефицит дорогостоящих оборудова-
ний, которые ему необходимы, и  это в  независимости 
от  отрасли экономики России. И  конечно  же, это воз-
можность получать прибыль с объекта лизинга и право 
выкупа, если того пожелает предприятие.

Однако, помимо преимуществ, лизинг обладает ря-
дом недостатков, тормозящих его развитие в России [5]:

 ♦ барьеры развития лизинга на  программное обе-
спечение, что важно в  период диджитализации 
бизнес-процессов;

 ♦ отсутствие страхование рисков в лизинговой де-
ятельности;

 ♦ долгий процесс изъятия объекта лизинга в случае 
неплатежеспособности предприятия;

 ♦ низкий уровень развития вторичных рынков;
 ♦ дефицит финансовых и  инвестиционных ресур-

сов у лизинговых компаний.

Последним рассматриваемым альтернативным спо-
собом привлечения МСП инвестиций является факто-

ринг, под которым подразумевают приобретение права 
на взыскание долгов, перепродажу товаров и услуг с по-
следующим получением платежей по  ним. В  процессе 
факторинговой операции задействованы три стороны: 
фактор — компания, покупающая требования; МСП, ко-
торые выступают поставщиками товаров; покупатель то-
вара, который формирует дебиторскую задолженность 
у  поставщика товаров. Таким образом, это разновид-
ность посреднической деятельности, при которой фак-
торинговая компания за  определенную плату получает 
право взыскивать и зачислять на счет предприятия, при-
читающиеся ему от покупателей суммы денег (инкасси-
ровать его дебиторскую задолженность). Одновременно 
с  этим факторинговая компания кредитует оборотный 
капитал предприятия и  принимает на  себя его кредит-
ные и валютные риски [2].

К  основным преимуществам факторинга относятся 
[6]:

 ♦ непрерывный оборот капитала и наличие оборот-
ных средств;

 ♦ решение проблемы с  дебиторской задолженно-
стью в бухгалтерском балансе предприятия.

К основным недостаткам факторинга относятся [6]:
 ♦ высокая стоимость факторинга;
 ♦ невозможность осуществлять сделку одноразово;
 ♦ наличие риска неоплаты.

Таким образом, проанализировав ключевые альтер-
нативные источники привлечения инвестиций в малый 
и  средний бизнес, можно подытожить, что практиче-
ски каждый метод имеет свои преимущества и  можно 
рассматривать, как основу для развития своего дела. 
Однако, учитывая все те минусы и недостатки, которые 
перечислены по каждому способу, хочется заметить, что 
идеальный способ в  зависимости от  индустрии и  биз-
нес-модели компании будет различаться. Наиболее при-
влекательными и  в  тоже время наименее универсаль-
ными являются такие формы финансирования малого 
и  среднего бизнеса, как венчурное финансирование 
и краудфандинг.
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